
Teilnahmebedingungen 

Anmeldung Bis zwei Wochen vor dem Anlass unter www.bern-cci.ch   
 

 Die Teilnehmerzahl ist begrenzt. Die Anmeldungen  
werden nach dem Eingangsdatum berücksichtigt und 
bestätigt. Bei Nichterscheinen oder Abmeldungen 2–0 Tage 
vor der Veranstaltung erfolgt keine Rückerstattung. 

 

Ort/Zeit Gesellschaft zu Zimmerleuten, Kramgasse 2, Bern  
 08.30 – 12.00 Uhr 
 

Anfahrt Bus Nr. 12 ab Hauptbahnhof Bern, Haltestelle Rathaus 
 Parkplätze im Rathaus-Parking vorhanden  
  

Referent Akkreditierter und geprüfter Incoterms®2020-Trainer: 
 

 Hakim Glauser 
 Leiter Exportdienst Berner Handelskammer  
 Handels- und Industrieverein des Kantons Bern 

 
 

Zielgruppe Mitarbeitende aus Verkauf und Marketing, Einkauf und 
Exportabwicklung. 

 

Kosten Mitglied CH-Handelskammer Fr. 385.-- 
(exkl. MWST) Nichtmitglied  Fr. 450.-- 
 

Organisation Handels- und Industrieverein des Kantons Bern 
 Kramgasse 2 | Postfach | 3001 Bern 
 Telefon 031 388 70 70  

export-events@bern-cci.ch  | www.bern-cci.ch  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

 
 

  

Exportweiterbildung 
 
Incoterms®2020 
 

 

Montag, 03. März 2026  
08.30 Uhr 
 
 
 
 

 

http://www.bern-cci.ch/
mailto:export-events@bern-cci.ch
http://www.bern-cci.ch/


 
Herzlich Willkommen 

Liebes Mitglied, liebe Exportkunden 
 
Der Schritt in ausländische Absatzmärkte ist für die Schweizer Wirtschaft unum-
gänglich. Nebst den Chancen, die sich dadurch bieten sind auch gewisse Risiken 
damit verbunden. Eine der grössten Herausforderungen sind die rechtlichen 
Rahmenbedingungen und insbesondere die Liefer- und Zahlungskonditionen. 
Häufig sind sich die Vertragspartner nicht ausreichend über das im Einzelfall 
anwendbare Recht und damit über ihre jeweiligen Rechte und Pflichten bewusst.  

Die Incoterms-Klauseln sind ein wichtiger Bestandteil bei grenzüberschreitenden 
Lieferungen. Das aktuelle Regelwerk Incoterms®2020 ist seit dem 1. Januar 2020 in 
Kraft. Richtig angewendet bieten die Incoterms®2020 Käufern und Verkäufern 
erhöhte Rechtssicherheit, verhindern das Risiko rechtlicher Komplikationen und 
unerwarteter Mehrkosten, erleichtern die Durchführung des internationalen 
Handels und verringern die Gefahr von Missverständnissen zwischen Verkäufer und 
Käufer. Die wichtigsten vertraglichen Pflichten können auf einfache Weise bestimmt 
werden und schaffen klare Verhältnisse. 

In diesem Seminar werden der Inhalt aller Incoterms®2020-Klauseln sowie deren 
korrekte Anwendung behandelt. Welche Rechte und Pflichten entstehen für Käufer 
und Verkäufer? Praxisorientierte Umsetzungstipps stehen ebenso im Mittelpunkt 
wie konkrete Lösungsansätze für Problemstellungen aus den Unternehmen der 
Seminarteilnehmenden. 

Wir freuen uns auf Ihre Teilnahme.  
 
Freundliche Grüsse 
Handels- und Industrieverein des Kantons Bern 
Berner Handelskammer 
 
 
 
 
Hakim Glauser  
Leiter Exportdienst   

 

 
Programminhalt 

 Grundlagen der internationalen Handelsklauseln 

 Kosten- und Gefahrenübergang als entscheidende Auswahlkriterien 

 Wahl und Anwendung der richtigen Lieferklauseln 

 Die Nebenfunktionen der Incoterms® 2020 

 Umsetzung in den Praxisalltag anhand von Fallbeispielen 

 Optimierung der Transport- und Verzollungskosten 

 Incoterms® als nationale Handelsklausel: Anwendung im Inland  

 Einfluss der Incoterms® Klausel auf den Verkaufspreis 

 Wettbewerbsvorteile durch Auswahl der richtigen Klausel 
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